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Henkilokuntamme
esittaytyy:

Koulussa ta-va-taan!

Eraan viisauden mukaan kyky oppia sailyy samanlaisena lapi elaman,
ainoastaan halu oppia vahenee ian myoéta. Uskomme Pro-Varissa tuohon
viisauteen, mutta panostamme vahvasti siihen, ettd my0ds oppimishalu sai-
lyy lapi ty6elaman. Tassa lehdessa on esitelty koulutuskeskustamme, jossa
jo useat asiakkaammekin ovat kdyneet hankkimassa lisatietoja myymistaan
tai kayttamistaan tuotteista.

Omalle henkildkunnallemme jarjestamme koulutuksia saannoéllisesti

seka uutuuksista ettd kertaamme my®és jo pidempaan myynnissé olleita KUKA OLET?

tuotteita. Monesti ajatellaan, ettd koulutukset ovat suunnattu vain uusille Olen Tapio Kakko, asuinpaikka
tyontekijoille, tai etta konkarit tietavat jo kaiken, ja heille paiva koulunpen- Salo ja ika 50 vuotta.

killa on hukkaan heitettya aikaa. Tuo ei missaan nimessa pida paikkaansa. Perheeseen kuuluu vaimo, aikui-
Moni kokeneempi tyéntekija on koulutuksissa oppinut uusia ominaisuuksia set kaksoispojat, tytar ja mayra-
tutuistakin tuotteista, ja samalla on saatu taas uusia tydkaluja myynti- tai koira Lilli.

maalausty6hdn. Ja usein itse asiaankin pystyy keskittymaan paremmin, kun
lahtee omalta tyopaikalta erikseen koulutukseen, sen sijaan etta yrittaa

oman tyén ohessa hiukan hankkia lisatietoa jostain. Koulutuksen ohella MITEN KAUAN OLET OLLUT PRO-
palveluumme kuuluu myds teknisen tuen tarjoaminen, josta kerromme VARISSA? / MITA TEIT AIEMMIN?

tulevissa numeroissa lisda. Olen tullut Pro-Variin tdihin

o o ] ) ] vuonna 1989. Koulujen ja armei-
Tassa lehdessa esittelemme jalleen asiakkaitamme, jotka muuttavat maa- jan jalkeen olen tydskennellyt

lipurkin sisallon tuotteeksi, joka saa oman asiakkaansa loistamaan. Kan- Pro-Varissa yhtajaksoisesti nyt jo
nattaa myds tutustua juttuun Silcon tuoteperheestd. Maahantuomamme yli 28 vuotta.

laatubrandi on kovaa vauhtia valtaamassa alaa Suomessa, joten kannattaa
hypata Silcon kelkkaan jo tassa vaiheessa.

TOIMENKUVASI PRO-VARISSA?
Toimin myymalapaallikkona Salon
toimipisteessa, hyvan myymalatii-
min kanssa.

Kuten tamankin lehden sisallostd huomaat, on tama vuosi Pro-Varin 35.
toimintavuosi. Juhlan tiimoilta on vuoden aikana luvassa monenlaista aktivi-
teettia. Kannattaa seurata ilmoitteluamme ja hyédyntaa edut.

Loistavaa vuotta kaikille! PARASTA TYOSSASI?

Rami Rauvola Mukavat asiakkaat, haastava ty6
Pro-Véri Oy, Toimitusjohtaja ja hyva tyéyhteiso.

0440 779 214,
rami.rauvola@provari.fi TERVEISET LUKIJOILLE?

Kylla se siita, kun se kuivuu.

Ps. Kannessa on Kari Saurun
(CKS-Trading) Dodge Town
Wagon vuodelta 1958. Auto
on maalattu pohjasta pin-
eBeerin tuotteilla.

Maahantuonti Myymala Salo Myymala Turku
m- 0103153100 0103234210 010323 4200
import@provari.fi salo@provari.fi turku@provari.fi

Kalliotie 2 Salitunkatu 4 Korjasmaenkatu 5
provari.fi 04360 Tuusula 24100 Salo 20360 Turku

Maahantuonti avoinna ma-pe 8-16, myymalat avoinna ma-pe 8-17.
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Pro-Varin tarina

Pienesta myymalasta se alkoi - nimittain Pro-Varin tarina.
Perheyritys sai alkunsa vuonna 1983, kun Harri Litsila pe-
rusti ensimmaisen Pro-Vari myymalan Saloon. Maalausalan
ammattilaisille suunnattua kauppaa tehtiin aluksi 70 nelién
myymalatiloissa Helsingintien varressa.

Kipinan oman yrityksen perustamiseen Harri sai tydsken-
nellessaan paikallisen rautakaupan maaliosaston hoitajana.
"Tuohon aikaan ammattiasiakkaille ei ollut omia palvelupistei-
ta, vaan kaikki ovesta tulevat asiakkaat palveltiin vuorollaan
saman tiskin takaa. Oli siinda ammattimaalareilla valilla hermot
pinnassa, kun tydmaalle oli kiire ja omaa palveluvuoroa piti
kiltisti odotella jonon hantapaassa” muistelee Harri.

Haastavista palvelutilanteista oppineena Harri sain idean
perustaa ammattiasiakkaille suunnatun, paremman palvelun
maalikaupan. Yrityksen toiminta-ajatus oli tarjota ammatti-
laisille nopeampaa ja tasmallisempaa palvelua seka laajempi
valikoima erikoistuotteita kuin kuluttaja-asiakkaille suunna-
tusta kaupasta.

Toiminnan pikkuhiljaa kasvaessa kompakti myymalatila vaih-
tui nykyaikaisempaan myymalaan Salon Meriniityssa. Uusi
sijainti ammattiasiakkaita paremmin palvelevalla liikepaikalla
sai aikaan asiakasmaaran kasvun ja asiakaskunnan moni-
puolistumisen. Vuonna 1992 Pro-Vari avasi toisen myymalan
Turkuun, Karsamaentielle. Nain paikallisesta maalikaupasta
tuli maakunnallinen ja toimintasade muuttui 50 kilometrista
200 kilometriin.

Harrin puoliso, Anne tuli miehensa rinnalle Pro-Varin liiketoi-
mintaan 1990-luvun loppupuolella ja perheen poika, Anssin
autteli jo pikkupoikana vanhempiaan myymalan toissa. Anssi
opiskeli myéhemmin tradenomiksi ja valmistuttuaan siirtyi
kehittdmaan perheyrityksen toimintaa.

2000-luvun lopulla Pro-Varin liiketoiminta laajeni jalleen.
Yrityskaupan myo6ta maalien ja maalaustarvikkeiden maahan-
tuonti siirtyi Pro-Vari Import Oy:lle. Pro-Vari Import sijaitsee
logistisesti keskeisella paikalla Tuusulassa, Uudellamaalla.
Yrityksen suorat yhteydet Euroopan merkittavimpiin maalaus-
alan valmistajiin takaavat asiakkaille entista laajemman tuo-
tevalikoiman ja lyhyemman toimitusajan. Pro-Varin yhteisty®
maalausalan ykkésbréndien kanssa on ollut pitkajanteista ja
jatkuu aina vain vahvempana.

Loistavan palvelun talo

Pro-Vari haluaa tarjota ylivertaisen asiakaskokemuksen, joka
alkaa asiakkaan ensimmaisesta kohtaamisesta ja perustuu
yksil6llisten odotusten ja tarpeiden aktiiviseen tunnistami-
seen ja tayttamiseen. "Tavoitteenamme on ylittaa asiakkaan
odotukset joka paiva. Loistava palvelu ja toiminnan jatkuva
kehittdaminen ovat toimintamme keski¢ssa. Tarjoamme sellai-
sen tuotteiden, palvelun ja asiantuntijuuden kokonaisuuden,
jota muualta ei [6ydy” sanoo Harri.

Asiakkaat ovat tarkea osa Pro-Varin jo 35 vuotta kestanytta
tarinaa. Sujuva vuoropuhelu, keskinainen arvostus ja ymmar-
rys seka yhteinen tahtotila saada asiakkaiden liiketoiminta
loistamaan, ovat yrityksen menestyksen salaisuus.

Kaksi sukupolvea, kolme kaupunkia, 21 rautaista maalausalan
ammattilaista, ja tuhansia asiakkaita yksittaisista autohar-
rastajista suuriin laivateollisuuden toimijoihin. Asiakkaiden
luottamus Pro-Varia kohtaan innostaa kehittymaéan jatkuvas-
ti. "Haluamme olla huomenna parempia kuin mita olemme
tanaan” kiteyttaa Harri.

Nimitykset

Olli-Veikko Laine on nimitetty 2.1.2018 alkaen Pro-Vari Oy:n
myyntiedustajaksi vastuualueinaan automaalit,
hiomatarvikkeet, maalauslaitteet ja autonhoitotuotteet.
anella on noin kymmenen vuoden tyékokemus seka
kaan kaluston etta henkildautojen maalaamisesta.

Mikko Suvimetsé on nimitetty 31.10.2017 alkaen Pro-Vari
Import Oy:n liiketoimintajohtajaksi. Aiemmin Mikko toimi
tuotepaallikkdna Pro-Vari Import Oy:ssa.

Toni Olli on nimitetty 1.2.2018 alkaen Pro-Vari Import Oy:n
myyntipaallikdksi. Aiemmin Toni toimi aluemyyntipaallikko-
na Pro-Vari Import Oy:ssa.
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Esittelyssa asiakkaamme

Automaalaamo

Hollolan Kukkilassa sijaitseva Automaalaamo JL Autohoito on
ammattitaitoinen autojen- ja moottoripydrien maalaukseen
seka peltitdihin erikoistunut yritys. Vuonna 2002 perustettu
yritys on hankkinut erikoisosaamisen my®@s pisteosien kroma-
uksesta.

Maalaamon toimitusjohtaja Jarno Lappalaisella on noin
30-vuoden kokemus automaalauksesta, ja nyt han saa jakaa
tietoaan pojalleen Janille, joka tydskentelee toisena maalaa-
rina JL Autohoidossa opiskellen samalla oppisopimuksella
automaalariksi. Kaytdssaan JL Autohoidolla on yksi maalaus-
kammio, joka riittaa talla hetkella heidan tarpeisiin.

Automaalaamo JL Autohoito maalaa kaikki autot merkista riip-
pumatta, mutta talla hetkella paamerkkeina ovat BMW ja Kia.

DeBeerin maaleihin Automaalaamo JL Autohoito vaihtoi vuo-
den 2018 alussa. Syy vaihtoon oli yksinkertainen, JL Autohoito
halusi hinta-laatusuhteeltaan hyvan maalin, jonka peittokyky
ja savytarkkuus olisivat erinomaisia. Myds maalausjarjestel-
man yksinkertaisuus ja kdyttamisen helppous tukivat maa-
limerkin vaihtoa. Automaalausala on hektista, jonka takia
nopea ja laadukas palvelu on tarkeaa. Siksi palvelun laatukin
painoi vaakakupissa, kun JL Autohoito mietti maalimerkin
vaihtoa.

Vaihdon ollessa ajankohtainen Jarno Lappalainen kysyi muilta
maalareilta ja eri maalaamoista suosituksia. DeBeerista saa-
mansa hyvan palauttaan perusteella Jarnon oli helppo tehda

JL Autohoito Oy

paatos, "Miksi kayttad huonompaa...!".

Vield 2000-luvun alussa alueella toimi DeBeer-jalleenmyyja,
joten merkki oli tuttu jo niilta ajoilta, ja jonkin verran koke-
musta JL Autohoidolle on kertynyt DeBeerin akryylilinjasta
seka pohjamaaleista ja lakoista, nain ollen tdysin vieraaseen
merkkiin vaihto ei tapahtunut. Jarno sanoo saaneensa niin
paljon positiivista palautetta muilta maalaamoilta DeBeerista,
ettd ilman omakohtaista kokemustakin han olisi vaihtanut
DeBeeriin.

Jarno Lappalainen nakee DeBeerin suurimpina etuina kom-
paktin linjan, jonka takia varasto ei sido suuria summia rahaa.
DeBeerin kanssa ei ole ollut sdvyongelmia. Varimittarillekaan
ei ole toistaiseksi ollut tarvetta, kun varikartaston varimallit
pitavat niin hyvin paikkansal DeBeer 900+ -vesivarilinja toimii
kuten luvattiin. Lisdksi Jarnon mielesta oli erittain positiivis-
ta huomata, etta DeBeerin maalausjarjestelma on erittain
helppo oppia. Oppisopimuksella aloittanut maalari maalaa
itsenaisesti jo 2 viikon jalkeen.

Seka Automaalaamo JL Autohoito etta Pro-Vari Import odotta-
vat hedelmallista yhteisty6ta, silla molemmat haluavat tarjota
asiakkailleen vain parasta.

JL Autohoidon toiminnasta voit kysya Jarno Lappalaiselta,
puhelin: 0400 900 375 tai sahkdpostilla
jarno.lappalainen@jlautohoito.fi.

Kuvassa vasemmalta oikeé‘lla,]ani Lappalainen,
teknikkomme Ollipekka Jaatinen ja Jarno Lappalainen.
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Esittelyssa asiakkaamme

WePaint automaalaamo on merkkiriippumaton auto- ja vau-
riokorjaamo, joka sijaitsee Helsingin Malminkartanossa hyvi-
en liilkenneyhteyksien varrella. Maalaukset ja kolarikorjaukset
tehddan ammattitaidolla seka henkild- etta pakettiautoihin,
merkista ja mallista huolimatta.

Aki Wickstrém perusti WePaintin haaveiltuaan pitkaan
omasta yrityksesta. Vuonna 2017 asiat etenivat, ja jo touko-
kuussa Aki perusti oman yrityksen, automaalaamo WePaintin.
Tyontekijoiksi valikoituivat pitkan kokemuksen omaavat hen-
kilét, silla pienyrityksessa ammattitaidon merkitys korostuu
erityisen paljon.

Vaikka WePaintissa maalataan ajoneuvoja merkista riippu-
matta, on yritys erikoistunut Porsche -merkkiin. Paasaantoi-
sesti DeBeerin savytarkkuus on ollut hyva, mutta korjaus-
maalauksen ollessa kyseessa voi sadvy toisinaan teettaa tyota.
Oman erikoishaasteensa antaa Porsche, silla autoissa saattaa
olla yksildllisia erikoissavyja, jonka auton omistaja on valinnut
tehdastilauksena. Mutta naista on selvitty ja jokainen maa-
laustyd on saatu luovutettua asiakkaalle sovitun aikataulun
mukaisesti. WePaint hakee jalansijaa kilpailluilla automaa-
laamomarkkinoilla nopealla toimitusajalla seka tyon laadulla,
joka kattaa myds premium-kategorian autot. He tekevat myds
vakuutusyhtididen hyvaksymana vauriokorjauksia.

WePaint maalaa kaikki autot DeBeer 900+ vesiohenteisel-

la automaalilla. Maalaustoiminta alkoi DeBeerin tuotteilla.
Valinta oli helppo, silla yrityksen alkuvaiheessa kaikki inves-
toinnit oli mietittava erityisen tarkasti. DeBeerin tuotteet
ovat tunnettuja hyvasta hinta-/laatusuhteesta seka pienesta
purkkimaarasta. Aloituskustannus oli pieni ja WePaint pystyi
heti keskittymaan maalaamon pydrittamiseen. Maalareilla oli
entuudestaan kokemusta DeBeerista ja se osaltaan helpotti
maalimerkin valintaa.

=
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DEBEER

REFINISH

Maalarit kokivat DeBeerin-maalijarjestelman helpoksi kayttaa,
esimerkiksi maalaukset voidaan toteuttaa yhdella kovettajal-
la. Yksinkertaisuus vahentaa virheen mahdollisuutta, tuotteet
eivat paase vanhentumaan vajaissa purkeissa ja apuaineet on
minimoitu - nama kaikki nakyvat maalaamisen helppoutena.

WePaint tyollistaa nelja henkila, joista maalareita on kak-

si, toiset kaksi ovat peltiseppia. Tilat ovat avarat ja valoisat,
esikasittelytilan lisaksi 16ytyy maalauskammio seka erillinen
imuseinalla varustettu ruiskutustila. Ruiskutustilassa saadaan
maalattua pienosia helposti ja nopeasti. Maalaamon tydti-
lanne on ollut erittain hyva alusta lahtien. Kaikki maalaustyét
pyritaan tekemaan asiakkaan aikataulujen mukaisesti ja kor-
jausajat ovatkin olleet lyhyehkot - yleensa asiakkaat haluavat
autonsa mahdollisimman nopeasti takaisin ajoon.

Maalaustoitad on uudelle maalaamolle riittdnyt hyvin, ja usein
korjaukset ovat isompia maalauksia ja peltitoita voi olla pal-
jon. Koska suurin osa maalatuista merkeista on arvoautoja,
pintalakkaukseen kaytetadan DeBeer Supreme-kirkaslakkaa,
jolla saavutetaan myds Porscheen soveltuva pinnanlaatu.
Kyseinen kirkaslakka on myds helppo viimeistella ja kiillotus
on tyévaiheena nopeaa.

Yhteisty® Pro-Vari Importin kanssa on toiminut hyvin. We-
Paint on saanut koulutuksen tuotteisiin ja teknikko on heidan
kaytettavissaan. Myds tavarantoimitukset ovat sujuneet
moitteitta. Toimintaa on kehitetty yhteistydssa ja pitkajanei-
sesti, jotta maalaamo paasee keskittymaan omaan ydinosaa-
miseensa paremmin.

WePaintin toiminnasta voit kysya suoraan Aki Wickstromilta,
puhelin: 010 311 4830 tai sahkdpostilla info@wsnordic.fi.
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Koulutuksella lisavauhtia toimintaan

Pro-Varin koulutuskeskus avattiin Saloon lokakuussa 2016, ja
se toimii samassa kiinteistéssa Pro-Varin myymalan kanssa.
Koulutuskeskuksessa on teorialuokka ja 150 m2 kaytdannén
harjoittelutila, joka pitaa sisallaan esikasittelytilan ja erillisen
savyttdmon seka maalauskammion. Tilat ovat avarat ja siistit
seka varusteltu nykyaikaisin tydvalinein. Koulutuskeskus on
helposti muunneltavissa auto- ja puu- seka metalliteollisuu-
den tuotekoulutuksiin. Hyvien kulkuyhteyksien varrella sijait-
seva koulutuskeskus tarjoaa kayttddnne myds ruokailutilan
keittidineen ja saunaosaston.

Koulutuskeskuksesta vastaa nimetty vastuuhenkil®, joka te-
kee tarvittavat valmistelut, jotta koulutus etenee mahdollisim-
man sujuvasti jolloin osallistujat voivat keskittya varsinaiseen
asiaan.

Pro-Varin koulutuskeskuksessa on mahdollista kouluttaa
suurikin ryhma samanaikaisesti, mutta kaytanto on
osoittanut, etta koulutuksesta saa parhaan edun irti, kun
ryhmékoko on noin 5-10 henkil6a.

Talldin jokaiselle riittaa koko ajan tehtavaa, ja maalien seka
lakkojen ruiskutusharjoituksissa muut osallistujat voivat
seurata koulutusta maalauskammion ulkopuolelta,
ikkunoiden takaa.

Voitte jarjestaa henkildkunnalle myds useamman paivan
koulutuksia Pro-Varin tiloissa. Yopyminen sujuu miellyttavasti
palkitun ja suositun yhteistydkumppanimme hotelli Fjdlarin
tiloissa.

Koulutuskeskus tarjoaa hyvan mahdollisuuden kouluttaa
omaa henkilokuntaa ja omia asiakkaita. Paras myyntivalttihan
on asiansa osaava ja tuotteensa tunteva henkildstd, onpa
kyse sitten myyjista tai maalareista.

Kouluttajina toimivat oman teknikkomme lisaksi yhteistyo-
kumppaniemme edustajat, joten tarjolla on alan
kansainvalinen viimeisin tieto ja osaaminen. Tarvittaessa-
pyydamme tehtaan kouluttamaan paikalle. Kannattaa myds
muistaa, etta koulutuksissa ei ole kyse pelkastaan uutuuksien
esittelysta ja niihin tutustumisesta vaan myds tuotetietouden
yllapidosta.

Myds oma henkilokuntamme testaa uusia tuotteita
koulutuskeskuksessa ennen tuotteen paatymista myyntiin.
Edustajamme ovat aina ajan tasalla uusienkin tuotteiden
oikeista kayttdmenetelmista.

Koulutus ei mene koskaan hukkaan, joten mika paiva
varataan teidan henkilokunnallenne? Raataléidaan teille sopi-
va koulutuspaketti.

Lisatietoja koulutuksista antavat:

Susanna Hutka
0103234217
susanna.hutka@provari.fi

Ollipekka Jaatinen
0103153115
ollipekka.jaatinen@provari.fi
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Pro-Varin ja Pro-Vari Importin

Asiakasillat

Tana vuonna Pro-Vari juhlii 35-vuotista
taivaltaan. Historiaamme mahtuu monen
nakaista, ja yksi osa historiaamme on asia-
kasillat. Olemme jarjesténeet niitd vuosien
saatossa ja nyt juhlavuonna jarjestamme
entistd enemman asiakasiltoja.

Kevaan aikana jarjestdmme useamman
asiakasillan, jossa esitelldan
edustamiamme tuotteita, ja myds sinulla
on mahdollisuus kokeilla loistavia tuottei-
tamme. llta huipentuu huutokauppaan.

Tiedotamme tapahtumien sisalldista ja
ajankohdista lisda hieman mydhemmin,
mutta pienena paljastuksena voimme
kertoa, ettd seuraava asiakasilta jarjeste-
téan Turun Ammattiopistosaation tiloissa
(Teijonkatu 5, Turku) tiistaina 17.4.2018
klo 17-20.

Halutessasi sinullakin on mahdollisuus
osallistua asiakasiltaamme!

Paaset kokeilemaan Silcon ja Evercoatin
kitteja, saat lisdtietoa DeBeerin auto- ja
teollisuusmaaleista - padset myos kokeile-
maan maalausta DeBeerin tuotteilla. Voim-
me halutessasi sopia koemaalauksesta
luonasi, jolloin teknikkomme tulee myyjan
kanssa auttamaan sinut alkuun.
Tarjoamma illan aikana pienta purtavaa.

limoittaudu asiakasiltaan viimeistaan
3.4.2018 Heidi Rantamaelle,
heidi.rantamaki@provari.fi

p. 0103153114

Henkilokuntamme
esittaytyy:

.
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KUKA OLET?

Ollipekka Jaatinen, 35-vuotias tek-
ninen myyja Kellokoskelta.

MITEN KAUAN OLET OLLUT PRO-
VARISSA / MITA TEIT AIEMMIN?
Aloitin ty6t Pro-Vari Import Oy:ssa
1.10.2017. Tata ennen tyésken-
telin automaalarina Toyotan
merkkiliikkeissa 11 vuotta. Ennen
maalausuraa opiskelin my6s ajo-
neuvoasentajaksi.

Minulla on melko pitka kokemus
maalaamisesta, ja se on yksi suu-
rimmista vahvuuksistani nykyises-
sa tydssani.

TOIMENKUVASI PRO-VARISSA?

Vastaan Etela-Suomen teknisesta
tuesta, mutta tarvittaessa mat-
kustan kauemmaskin. Toimen-
kuvaani kuuluu myés myynti
Etela-Suomen alueella.

PARASTA TYOSSASI?

Asiakkaan auttaminen ja ongel-
mienratkaisu ovat ehdottomasti
parasta, ongelma kuin ongelma
- se on tehty ratkaistavaksi, jotta
asiakas paasee loistamaan.

TERVEISET LUKIJOILLE

Ei ole niin pienta ongelmaa, ettei-
k6 minuun voisi ottaa yhteytta.




Laatua kustannustehokkaasti

Silco on eurooppalainen valmistaja, joka on keskittynyt valmistamaan automaalaamoissa kaytettavia tuotteita,
maaleja, kitteja ja lakkoja. Oma tuotekehitys ja tuotanto takaavat nopean reagoinnin asiakkaiden vaatimuksiin ja
mahdollistavat tuotevalikoiman laajentamisen seka raataldinnin. Silcon tuotevalikoima kattaa my6s maalauksen
ohessa tarvittavat oheistuotteet, kuten erilaiset pesu- ja puhdistusaineet, hiomatarvikkeet, teipit, suojaustarvikkeet,
telineet, erilaiset autonhoitotuotteet jne. Kyseessa on laaja tuotekokonaisuus, joka lahtee itse tuotteista, tuotteiden
markkinointimateriaalista ja tuotteiden pakkauksista. Myds tuotepakkaukset ovat hyvin myyvan nakoéisia ja niista
huokuu tinkimaton laatu. Tuotevalikoima on laaja ja erittain laadukas. Hintatasoltaan tuotteet ovat hyvin kilpailuky-
kyisia ja nain palvelevat myds valveutunutta asiakaskuntaamme. Silco valmistaa itse kaikki maalit ja lakat seka toimii
laheisessa yhteistydssa DeBeerin kanssa. Silcon tuotteet sopivat saumattomasti yhteen DeBeerin tuotteiden kanssa,
ja ne on testattu Silcon toimesta.

Pro-Vari Import Oy toimii Silcon tuotteiden virallisena maahantuojana pohjoismaissa. Varastovalikoimaa
laajennetaan aktiivisesti, jotta voimme toimittaa tuotteet mahdollisimman nopeasti. Silcon tehtaan kanssa tehdaan
tiivista yhteistyota, jolloin pystymme tarjoamaan asiakkaillemme parhaan mahdollisen tuen naiden teknisten
tuotteiden kayttamiseksi. Kaikki varastovalikoimaan otettavat tuotteet testataan ensin oman teknikomme toimesta
ja sitten valikoiduilla asiakkailla, jotta varmistutaan siita, etta tuotteet soveltuvat juuri Pro-Varin asiakkaiden kayt-
toon. Meille edustamiemme tuotteiden korkea laatu ja toimivuus ovat kunnia-asia.

Pro-Vari Import avaa pian
uudet kotisivut osoitteessa
www.automaalit.fi

Verkkokauppamme ja portaali
DEBEER palvelee jatkossakin
osoitteessa www.provari.fi.
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